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LE BOCAGE

Jurques
Chez elle ou chez vous, sa bijouterie la suit partout

Elle a quitté son laboratoire pharmaceutique ou elle travaillait. Depuis 2011, Floriane
Langevin vend des bijoux magnétiques depuis chez elle, a Jurques (Calvados), ou
directement chez ses clients. Rencontre avec cette vendeuse a domicile au sein
d'Energetix.

Depuis 2011, Floriane Langevin vend des bijoux magnétiques
depuis chez elle, a Jurques, ou directement chez ses clients.

Comment avez-vous découvert la vente a domicile ?

Floriane Langevin : Cela fait cinq ans que je travaille
pour la société Energetix. Aprés des études de chimie,
j'étais technicienne de laboratoire dans le laboratoire
pharmaceutique Schering-Plough, a Hérouville-Saint-Clair
(Calvados). En 2011, on a été racheté par Merck. 110
personnes avaient été évacuées. A cette période, mon
amie faisait Tupperware et s'éclatait ! J'avais envie d’'un
peu d'oxygéne, de mettre un peu de beurre dans les
épinards. Méme si j'adore manger, ¢a ne m'attirait pas. A
Cherbourg, j'ai rencontré quelqu’un de chez Energetix.

J'ai toujours aimé le bien-étre naturellement : les plantes,
les huiles essentielles... gu'on peut utiliser plutét que des
médicaments.

En mars 2011, j'ai fait une réunion chez moi et,
quand j'ai entendu les témoignages des clients, je me
suis dit : je veux faire pareil. Energetix, ce sont des
produits de confort et de bien-étre, ce ne sont pas que
des bijoux.
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Floriane Langevin : J'ai fait ¢ga pendant 5 ans, en
plus de laboratoire, a temps choisi. Quand j'ai commencé,
j'étais en congés parental, j'avais besoin de sortir de la
bulle de mon labo, de voir du monde...

En juin 2015, on nous a annoncé un deuxiéme plan
social et surtout qu'on était en vente. Ca a été le gros
coup de massue. Fin septembre, j'ai appris que mon
poste était supprimé ; en avril 2016, je ne voulais plus
manipuler alors j'ai posé un dossier de départ volontaire.
Aujourd’hui, je suis mon propre patron.

ENERGETIX
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Comment s’organisent vos semaines ?

Floriane Langevin : La vente directe, il n'y a pas de
limite. Vous travaillez plus mais vous gagnez plus.
Personnellement, je fais 2 a 3 présentations par
semaine ; sachant qu'on gagne 40 % TTC sur nos ventes.
Avec deux par semaine, on touche un Smic. La majorité
se passe le vendredi et le samedi. Le lundi, je fais mes
commandes, ma comptabilité... Je fais environ 5 h de
relance clients au téléphone chaque semaine. Ce & quoi
s'ajoutent les présentations de 3/4 h chacune, de vente
pure. Il y a aussi la partie réunion d'équipe, les formations
et les rendez-vous avec les parrains et les parrainés.

Il n'y a que le dimanche et le mercredi aprés-midi ou
je ne travaille vraiment pas.
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A quel moment et pour quelles raisons avez-vous décidé de vous
lancer pleinement dans I'aventure ?
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A quel moment et pour quelles raisons avez-vous décidé de vous
lancer pleinement dans l'aventure ?

Floriane Langevin : J'ai fait ¢ga pendant 5 ans, en
plus de laboratoire, a temps choisi. Quand j'ai commencé,
j'étais en congés parental, j'avais besoin de sortir de la
bulle de mon labo, de voir du monde...

En juin 2015, on nous a annoncé un deuxiéme plan
social et surtout qu'on était en vente. Ca a été le gros
coup de massue. Fin septembre, j'ai appris que mon
poste était supprimé ; en avril 2016, je ne voulais plus
manipuler alors j'ai posé un dossier de départ volontaire.
Aujourd’hui, je suis mon propre patron.



